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Beskrivning

Forfattare: Christian Meincke.

Séljer en bra produkt sig sjilv? Oftast inte. For att fa full utvixling av verksamheten, av
produkt- och tjdnsteutvecklingen, av nya lanseringar, méste kundkommunikationen tas pa
allvar — hela vigen! Riskera inte att snubbla pad maéllinjen precis nédr din nya produkt eller
resultatet av din tjdnste- eller verksamhetsutveckling ska presenteras for kunderna. Ta din
investering pa allvar och kvalitetssdkra din kundkommunikation med hjélp av Christian
Meincke Key Account Communication©-metoden.

Lis mer

Den hér boken ger dig bland annat

- en tydlig och utstakad metod att f6lja for din B2B-kundkommunikation

- budskap och argument som verkligen paverkar inkdparnas val av leverantor

- uppslag och idéer kring vilka kommunikationsverktyg du kan anvianda

— den senaste forskningen om B2B-kundkommunikation som tydligt visar att vél
genomarbetad kundkommunikation séljer och 16nar sig

- mallar och verktyg for ditt kundkommunikationsarbete

- tips for att presentera ditt foretag, din produkt eller tjanst kortfattat och siljande.

Boken ér till for dig som &r ansvarar for eller arbetar med foretagets B2B-kundkommunikation
och for dig som arbetar som projektledare, strateg eller skribent pa en reklambyra, media- eller
PR-byrd. Med Key Account Communication-metoden kan du fa din kundkommunikation att
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ge full utvixling och skorda positiva effekter, bdde marknadsmaéssigt och ekonomiskt.
Sagt om boken

”En verklig 6gonoppnare och en riktigt bra handbok Jag dnskar att den blir mangas interna
forséljnings- och marknadsforingsbibel.”

— Peter Kollert, koncernchef Beijer Tech

Om forfattarna

Christian Meincke har 30 ars erfarenhet av forséljning och marknadsfoéring mellan foretag,
bade som VD, marknadsdirektor, Key Account Manager och som konsult. Hir delar han med
sig av lardomar fran 100-tals samarbeten kring B2B-lanseringar, re-lanseringar och KAM-
presentationer. Projekt med ndrmare 100 olika foretag inom 40 olika produktsegment har gett
honom gedigna kunskaper inom B2B-kundkommunikation. Christian arbetar idag som Chef
Affarsutveckling pé BeijerTech, en teknikhandelskoncern specialiserad pa industriell handel,
med ansvar for kundkommunikation och verksamhetsutveckling.



Annan Information

19 maj 2014 . Affdrer bygger pa fortroende och om kundforetaget inte kianner dig och ditt . gor
man genom en langsiktig och professionell kundkommunikation. . &r det litt att vi misslyckas,
med var forsdljning och marknadsforing. . mellan foretag, bade som vd, marknadsdirektor,
Key Account Manager och som konsult.

Du bistér projekt med dokumentationsleveranser enligt gillande krav och rutiner. ... Mixen
mellan praktiskt arbete och administrativa uppgifter ar perfekt fér dig som ... Vi erbjuder en
mangfald av olika pedagogiska inriktningar och metoder sé .. Du kommer att jobba med
uppsokande forsiljning mot foretag for att erbjuda.

Forsédljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication- metoden pdf download.

Forsédljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden (false). Forséljning och marknadsforing mellan
foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation enligt Ke () . Du har huvudrollen 1 ditt
liv : om forumspel som pedagogisk metod for.

. ett béttre (arbets)liv - Forsdljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande
kundkommunikation enligt Key Account Communication-metoden.

Forsdljning och marknadsfoéring mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden. - Christian Meincke.

Olde, Lars, 1944- (forfattare); Sdljprocessen : en handbok 1 hur man far en vil fungerande .



Forsidljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden / Christian.

Project Manager Customer Communication at Trygg-Hansa . direktmarknadsfoéring,
produktkommunikation, CRM och employer branding. . Mina specialistomraden &r
Kundkommunikation och Varuméarkesfragor — med fokus pa enkelhet . Ideellt arbete 1
frivilliggruppen - insamlingar, forsiljning och andra aktiviteter for att.

5 nov 2012 . Bokresumé: Klarsprék pa nétet - Webbredaktorens skrivhandbok . Feedback ar
ett samarbete mellan givare och mottagare. Att hitta . Lunch & Learn med Mark Dixon, expert
pa agila metoder. .. For foretag som vill tjana mer &n pengar. . 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-.

stockbild ung kvinna drivande pr speedboat k15195275 s6k stock photos viggbilder f. . Det
hér dr en metodbok for att introducera Energi Drivande Ledarskap for lékare. .. forsdljning
och marknadsfoéring mellan foretag en handbok 1 drivande . med hjélp av Christian Meincke
Key Account Communication©-metoden.

Forsédljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden. av Christian Meincke.

drivande kundkommunikation enligt Key Account. Communication-metoden. Christian
Meincke. Forséljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1.

Forsdljning och marknadsfoéring mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden - Christian Meincke

Forsdljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden .pdf Hamta Christian.

Forsdljning och marknadsforing mellan féretag. en handbok i drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden. av Christian Meincke.

16 jul 2014 . Forsdljning och marknadsfoéring mellan foretag. En handbok om afférsdrivande
kundkommunikation enligt Key Account Communication-metoden. Christian Meincke . Med
Key Account Communication-metoden kan du fa din.

Forsidljning och marknadsforing mellan foretag : en handbok 1 drivande kundkommunikation
enligt Key Account Communication-metoden. av Christian. Meincke.

Mellan januari och augusti 2017 kapade P&G sina digitala annonsplatser med 20 procent ...
Enligt foretaget radknar man med att under det fjarde kvartalet for forsta gingen . Det ser
ljusare ut for jéattarna inom digital marknadsforing och forsiljning. .. D4 kan jobbet som
Account Manager pa Story Media vara nagot for dig.

Kop boken Forsiljning och marknadsféring mellan foretag : en handbok 1 drivande
kundkommunikation enligt Key Account Communication-metoden av.

14 aug 2008 . Forsiljning och marknadsféring mellan foretag: en handbok 1 drivande
kundkommunikation enligt Key Account Communication-metoden.

Forsédljning och marknadsforing mellan foretag - Pressmeddelanden ¢ Maj 22, 2014 13:58
CEST. En handbok om affiarsdrivande kundkommunikation enligt Key Account
Communication-metoden.
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